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Über JTL

 Gegründet 2008

 Hauptsitz: Hückelhoven

 3 weitere Standorte

 Hürth
 Halle (Saale)
 Lohfelden (Kassel)



JTL-Software-GmbH

 > 160 Mitarbeiter

 > 300 Partner

 > 35.000 Kunden

 > 5 Mio. Bestellungen / Monat

 > 25.000 aktive JTL-Shops

 > 5 Mrd. € Außenumsatz (2018)



Die Produkte



 Onlinehandel spielt sich auf Marktplätzen ab



 Reaktion auf vermehrte Nachfrage

 Drittanbieter (Unicorn2, mosoConnect usw.)

 Alles aus einer Hand

 Reichweite für JTL Händler erhöhen

Warum



Was macht



Was macht



Was kann                 noch

 POS Systeme

 Shop Systeme

 Produktsuchmaschinen

 Bewertungsportale

 Neue Marktplätze









 Strategische Entscheidungen 

(Geschäfts- / Abteilungsleitung)

 Entscheider bekommen Erfolgsbestätigung

 Entscheider erkennen Handlungsbedarf

 Erkennen von Trendentwicklungen

 Renner / Penner
 Beitrag zum Unternehmensergebnis (keine Deckungsbeiträge)
 Viele weitere in Entwicklung



 Weitere Berichte und KPIs (Fokus: Beschaffung, Bestand, Logistik)

 Alpha-Kunden aufschalten

 Start erster Closed-Beta-Kunden noch in Q4/2019

 Festlegung und Bekanntgabe des Lizenzmodells - Q5 ;-)

 JTL Typisch

 Schulung von Support & Servicepartnern (in Closed-Beta)

 (Teil-)Automatisierung des Onboardings in Hosting und Setup

 Allgemeine Verfügbarkeit von JTL-BI – Stable (TBA)
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